«Die Energie-
strategie 2050
hat eine Agili-
tat bewirkt und
innovative neue
Lésungen er-
mdéglicht.»
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«Wir wollen eine
gemeinsame Sprache

sprechen»

Vor einem Jahr wurde die Energiestrategie 2050 vom Schweizer Stimmvolk
gutgeheissen. Wie sieht es ein Jahr spater aus? Haustech unterhielt sich mit
Nationalrat Jiirg Grossen Uber politische Herausforderungen und innovative

Losungen.

Interview Simon Eberhard
Fotos Annette Boutellier

- Haustech: Herr Grossen, wir fithren dieses

- Gesprich bei der Smart Energy Link AG, die Sie
vor einem Jahr gegriindet haben. Wie kam es
dazu?

Jiirg Grossen: Das geht schon einige Jahre zuriick. Ab
2012 statteten wir unser Firmengebdude in Frutigen
. schrittweise mit energieeffizienten Gerdten, Steue-
- rungen und einer Photovoltaik-Anlage aus. In der
- Praxis haben wir festgestellt, dass viele Komponen-
- tennichtoptimal aufeinander abgestimmt waren: So
. ist der PV-Strom oft nicht zu dem Zeitpunkt verfiig-
~ bar,indem man ihn benétigt. Beispielsweise werden
- Elektroboiler ohne spezielle Steuerung in der Nacht
. mit Netzstrom geladen. Deshalb haben wir das
- «Smart-Grid-Ready-Gebdude»-Projekt angestossen.
: Wir wollten erreichen, dass Boiler oder Ladestatio-
nen fiir Elektroautos dann geladen werden, wenn die
Sonnenenergie verfighar ist. Wir haben dazu viele
Energiefliisse gemessen und das Ganze mit einer Steu-
erung optimiert.

- Dafiir haben Sie 2016 auch den Energiepreis

- Watt d’Or gewonnen.

Ja, und aufgrund dieses Erfolges haben wir uns zum
Ziel gesetzt, aus dem Prototyp in Frutigen ein Seri-
enprodukt zu entwickeln. Dieses haben wir jetzt auf
den Markt gebracht. Da sich die Kundensegmente
hierfiir von denjenigen unserer Stammfirmen Elek-
troplan und Elektrolink unterscheiden, haben wir
letztes Jahr die Tochterfirma Smart Energy Link AG
gegriindet.

Mit dieser waren Sie dieses Jahr an der Swiss-
bau vertreten. Wie waren die Reaktionen auf
lhr Produkt?

Sehr gut. Seit 1. Januar 2018 ist das neue Gesetz in
Kraft, wonach Mehrparteiengebdude Energiever-
brauchsgemeinschaften (EVG) bilden kénnen. Durch
das bisherige Gesetz war es in einem Mehrfamilien-
haus nur méglich, fiir einen einzelnen Zahler oder
Verbraucher einzuspeisen: fiir die Warmepumpe, fiir
den Allgemeinzihler oder fir eine Einstellhalle bei-
spielsweise, jedoch nicht fiir alle Wohnungen. Aus
diesem Grund verzichtete man oft darauf, iberhaupt
eine PV-Anlage aufeinem Mehrfamilienhaus zu mon-
tieren. Mit dem neuen Gesetz und den entsprechen-
den Moglichkeiten ist die Nachfrage nach Lésungen
wie der unseren angestiegen, was wir auch an der
Swissbau festgestellt haben. Wir sind daher sehr zu-
frieden.

lhre Systeme kommen auch in Vorzeigeprojek-
ten wie beispielsweise Niederlenz (s. auch
Artikel S. 20) oder Huttwil zum Einsatz, wo ein
ganzes Energiequartier entsteht. Ist das ein
Modell fiir die Zukunft?

Davon bin ich Giberzeugt. In Huttwil beispielsweise
besteht der Gebaudekomplex aus 22 Mehrfamilien-
und Doppeleinfamilienhdusern. Innerhalb dieses
Areals entsteht ein eigenes Netz, das iiber eine ein-
zige Zuleitung mit dem Verteilnetz verbunden ist. Al-
leine dank der Reduktion der Hausanschlusskosten
kénnen wir dieses interne Netz finanzieren und die
Ersparnisse fiir die Photovoltaik oder eine Batterie
einsetzen, damit wir den Strom zwischenspeichern
konnen und nicht ins Netz einspeisen mussen.

Welche Kosten kann man dadurch einsparen?

Bei der BKW erhilt man im Moment rund 4 Rappen
pro Kilowattstunde fiir die Einspeisung vergiitet.
Wenn ich zum gleichen Zeitpunkt Strom vom Netz
beziehe, bezahle ich zwischen 25 und 30 Rappen fiir
eine Hochtarif-Kilowattstunde. Schon daran sieht
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man, dass eine optimale Nutzung des Photovol-
taik-Stroms ein interessantes Geschaftsmodell sein
kann. Man schont einerseits das Netz, andererseits
das Portemonnaie und schliesslich auch die Umwelt
- eine rundum saubere Sache.

Die Abhdngigkeit vom Netz sinkt. Kritiker
weisen in diesem Zusammenhang auch auf das
Problem der «Entsolidarisierung» hin: Dass
also immer weniger Verbraucher fiir das Netz
bezahlen, wihrend aber in Engpdssen trotz-
dem alle darauf zuriickgreifen.

Ich sehe hier keine Entsolidarisierung. Denn erstens
ist das Netz, oder zumindest das Verteilnetz, stark
iberdimensioniert. Ich glaube nicht, dass die Photo-
voltaik auf den Hausd&chern riesige Netz-Investitio-
nen zur Folge hat. Und zweitens tragt jemand, der
wenig Strom aus dem Netz bezieht, schon mit der
heutigen Regelung wenigan die Netzkosten bei. Wenn
jemand viel Strom selber produziertund diesen auch
selberbraucht, belastet er das Netzauch weniger. Und
das ist keine Entsolidarisierung, das ist gerecht.

Doch die Netzinfrastruktur muss trotzdem

aufrechterhalten werden.
Das ist klar. Und vielleicht miissen sich die Netzbe-
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treiber fiirdie Zukunft ein anderes Preismodell iiber-
legen, bei dem weniger die Kilowattstunde, sondern
eher die Lastspitze im Vordergrund steht. Dagegen
wehre ich mich nicht. Im Gegenteil, fir Losungen
wie diejenige in Huttwil ware das ideal: Mit einer Bat-
terie konnen wir dortdie Last verteilen. So helfen wir
dem Energieversorger, indem wir keine solchen
«Peaks» produzieren, die das Netz belasten und aus-
geglichen werden miissen.

In der letzten Wintersession hat das Schweizer
Parlament die Netzstrategie verabschiedet.
Unterstiitzen Sie diese?

Ja.InderBeratung hates zunichstsoausgesehen, als
wolle der Stinderat zurtickrudern und die Strategie
mit Regelungen ergdnzen, die insbesondere fiir das

Messwesen schadlich gewesen wéren. Diese Vor-
schlige sind abernicht iitbernommen worden. So wie
die Netzstrategie jetzt vorliegt, unterstiitze ich sie.
Insbesondere im Hinblick auf die Baubewilligungs-
verfahren und Netzerneuerungen ist es wichtig, dass
sich hier etwas bewegt.

Apropos Bewegung: Vor genau einem Jahr
wurde die Energiestrategie 2050 vom Schwei-
zer Stimmvolk angenommen. Wie haben Sie die

Jiirg Grossen: «ich
sehe mich als je-
manden, der etwas
verdandern und
neue Lésungen
suchen will.»



«Die Anforde-
rungen der Auf-
traggeber an
die Elektropla-

ner sind noch - che Rolle des Elektroplaners vermehrt von Projekt-

zu wenig ambi-
tioniert.»

. Zeit seither erlebt? Ist ein Ruck durch die

Branche gegangen?
Ein Ruck nicht gerade, aber gerade in Bezug auf

. Eigenverbrauchsgesellschaften hat sich in der Bran-
- chesicherlich einiges bewegt. Es ist eine Agilitdt ent-
- standen, es werden spannende Losungen entwickelt.
- Natirlich haben sich einige Exponenten im Vorfeld
- mit Handen und Fiissen gegen die Energiestrategie
. 2050 gewehrt. Aber ich bin {iberzeugt, es tut unse-
- rem Land gut, wenn wir innovativ sind und uns in
- Richtung Cleantech und intelligente Netze (Smart
- Grid) bewegen.

_ In der Energiestrategie wird aber auch

mit Subventionen gefdrdert. Miisste

- lhnen das als Unternehmer nicht ein
- Dornim Auge sein?
Die Energiestrategie beinhalteteinen Ausbau der KEV,

das ist richtig. Allerdings hat sie zugleich auch die

- sogenannte «Sunset»-Klausel, ist also zeitlich be-

grenzt. Bestehende und neue Anlagen biszu einer ge-

- wissen Grosse kriegen schon heute keine KEV mehr,
- sondern eine Investitionshilfe in Form einer Einmal-
~ vergiitung. Ich schitze, dass es in ungefihr acht bis
. zehn Jahren keiner Unterstiitzung mehr bedarf, weil
- die PV-Preise noch weiter fallen und mehr Eigen-
- verbrauch gemacht wird. Schon heute kostet eine
. Kilowattstunde vom Dach deutlich weniger als aus
- dem Stromnetz. Das KEV- und Einmalvergii-
- tungs-System ist ein typisches Beispiel dafiir, dass

Anstdsse notwendig sein kénnen, um mit einem

. Gesetz einer neuen Technologie auf die Beine zu hel-

fen. Doch das soll nichtzu einer dauerhaften Losung

- verkommen. Ich gehe davon aus, dass der Strompreis

in Zukunft eher steigen wird und es dadurch noch
etwas rentabler wird, eine Photovoltaik-Anlage zu

. betreiben.

. Inlhrem Kerngeschift sind Sie Elektroplaner.
. 2014 haben Sie sich im Haustech-Interview

. beklagt, dass die Elektroplanung und das

~ Elektro-Engineering in der Branche einen

- zu geringen Stellenwert haben. Ist dem heute
- noch so?

Gefithlsmassig hatsich nicht sehr viel verandert. Zwar
engagieren Architekten vermehrt Elektroplaner.

. Doch aus meiner Sicht sind die Anforderungen, die

von den Auftraggebern an sie gestellt werden, zu we-
nigambitioniert. Praktisch alles, was heute mit Ener-
gie verbunden ist, istam Schluss auch mit Strom ver-
bunden. Die Trennung von Warme und Energie aus

- dem Olzeitalter ist nicht mehr zeitgemiss: Wirme-
- pumpen, Heizungs- und Klimaregulierung, Fiihler-

technologie - all diesistaufelektrischer Energie auf-
gebaut. Gemessen an der hohen Verantwortung, die
ein Elektroplanerin der Planung eines neuen Areals
oder Gebiudes hat, ist mir der Stellenwert noch zu
gering, Ich setze mich dafiir ein, dass die ganzheitli-

entwicklern, Architekten und Generalunternehmern
anerkannt wird.

Wie wollen Sie dies erreichen?

Es hilft sicher, moglichst viele gute Projekte zu reali-
sieren, dariiber zu sprechen, sie publik und sichtbar
zu machen. Und nattrlich wéare es wiinschenswert,
bei der Ausbildung von Elektroplanern und Elektri-
kern mehr tiber die Energie an sich zu sprechen. Ge-
rade kiirzlich habe ich einen gelernten Elektriker, der
jetzt in der Planung tétig ist, gefragt, wie sich seine
Stromrechnungzusammensetzt. Er konnte mirkeine
Antwort geben. Und dies obwohl er eine Grundaus-
bildung als Elektriker und verschiedene Weiterbil-
dungen absolviert hat und jeden Tag Verbraucheran
das Stromnetz anschliesst. Dies ist sinnbildlich da-
fiir, dass im Bildungssystem der ganzheitliche An-
satz etwas starker in den Vordergrund treten sollte.

Einen ganzheitlichen Ansatz im Sinne der
Vertretung unterschiedlicher Interessens-
gruppierungen verfolgt auch die KGTV, wo Sie
vor einem Jahr das Prasidium iibernommen
haben. Wo steht der Verband im Moment?

Die KGTV wurde urspringlich gegriindet mit dem
Ziel, aktiv auf die Energiestrategie 2050 Einfluss zu
nehmen. Das ist uns gelungen: Wir haben einige Ge-
setzesartikel einbringen kénnen, die heute verankert
sind. Im vergangenen Jahr haben wiruns nun an die
Umsetzung neuer Losungen gemacht, die durch die
Energiestrategie ermoglicht werden. Als Nachstes ste-
hen nun die Revision des CO,-Gesetzes und die Ener-
giegesetze (MuKen) in den Kantonen im Vordergrund.
Auch davon ist die Gebaudetechnik ganz direkt be-
troffen. Diese Themen werden unsin der KGTV noch

Zur Person

Jiirg Grossen (48) ist Mitgriinder und Mitinhaber des
Elektroplanungsbiiros Elektroplan Buchs & Grossen
AG sowie der Tochterfirmen Elektrolink AG und
Smart Energy Link AG. Fiir das «Smart Grid
Ready»-Blrogebdude in Frutigen haben die Firmen
2016 den Energiepreis Watt d'Or in der Kategorie
Energietechnologien gewonnen. Jirg Grossen ist
Prasident der Grinliberalen Partei Schweiz, die er
auch im Nationalrat vertritt. Des Weiteren ist er unter
anderem seit 2017 Prasident der Konferenz
Schweizerischer Gebaudetechnik-Verbande (KGTV)
sowie des Elektromaobilitatsverbands Swiss
eMobility. Jirg Grossen ist verheiratet und hat drei
Kinder.
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beschiftigen. Daneben stehen viele weitere span- : g
- «Die Trennung

- von Warme und
~ Energie aus
dem Olzeitalter
_ist nicht mehr

nende Projekte an.

Als KGTV-Prisident vertreten Sie viele Grup-
pierungen mit teilweise sehr unterschiedlichen
Interessen. Was sind dabei die grdssten
Herausforderungen?

Die grosste Herausforderung besteht sicherlich darin,
trotzaller Diversitat einen gemeinsamen Geistzu ent-
wickelnin Bezugaufdie Gebidudetechnik - sodass wir
alle eine gemeinsame Sprache sprechen kénnen. Na-
tiirlich kénnen wir nicht alle Einzelmeinungen ab-
decken, aber wir wollen zumindest sagen kénnen: Ja,
wirsind fiir Energieeffizienz, setzen unsdafiirein, den
CO,-Ausstoss zu reduzieren und bieten Losungen, dies
konkretumzusetzen. Ob dies miteiner Warmepumpe,
einem Gebidudeautomationssystem oder einer Photo-
voltaikanlage geschieht, ist letztendlich gar nicht so
relevant. Es geht uns darum, als Branche zusammen-
zustehen. Die Herausforderung fiir mich als Président

besteht darin, gegen innen zu einen und gegen aussen

mehr Sichtbarkeit zu erhalten.

Es ist ja eine sehr technisch geprigte Branche.
Als Politiker in Bern miissen Sie aber oft Sach-
verhalte fiir Laien verstandlich machen und
Inhalte vereinfachen. Wie gelingt Ihnen das?

Das ist wohl die Kernfrage tiberhaupt. Als Branche

miissen wir eine einfache Sprache finden, die auch

auf der politischen Ebene verstanden wird. Ich bin
selbst ja nicht nur in der Energie-, sondern auch in
der Verkehrskommission tétig, und auch dort sind
die Zusammenhinge sehr komplex. Ich sehe mich
alsjemanden, der etwas verdndernund neue Losun-
gen suchen will. Dabraucht es haltauch mal ein Blatt

Papier und eine Zeichnung, um die Sachverhalte ver-
standlich zu machen. Dies ist eine tigliche Heraus-
forderung fiir mich. Bei der erwdhnten Eigenver-
brauchsregelung habe ich beweisen kénnen, dasses -
mir gelingen kann, Mehrheiten fiir meine Anliegen

zu gewinnen.

Sie sind ja nicht nur Unternehmer, Politiker und
KGTV-Prisident - letztes Jahr haben Sie auch
noch das Prasidium der Griinliberalen Partei
Schweiz und des Verbandes Swiss eMobility
tibernommen. Wie bringen Sie all dies unter
einen Hut?

Ich kann dabei verschiedene Synergien nutzen: Von
meinem privaten und beruflichen Background her
beschaftige ich mich naturgemdss ohnehin sehrstark

mit den Themen Gebdudetechnik und Elektromobi-
litat. Und durch mein Mandat als Nationalrat bin ich
auf der politischen Ebene gut vernetzt. Aber natiir-
lich haben Sie recht: Die verschiedenen Mandate un-
ter einen Hut zu bringen, ist nicht immer einfach.
Gliicklicherweise darfich mich auf die tolle Unter-
stitzung meiner Familie und der jeweiligen Ge-
schiftsstellen verlassen, die mir ermoglichen, effizi-
entzu arbeiten - und sogarzwischendurch doch noch
ein wenig Zeit fiir Familie und Hobbys zu finden. 4

zeitgemass.»
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Selbst ist der

Stromproduzent

Das KEV-Modell wird von Eigenverbrauchsgemeinschaften abgeldst. Die Siedlung
Ecoviva in Niederlenz nutzt deren Potenzial und verknlpft die bisher getrennten
Sektoren Strom, Warme und Mobilitat. Maglich ist dies dank einem langfristigen
Energiecontracting und einer ausgekltigelten Software.

Text und Fotos Michael Staub
Foto Tobias Meier, lllustration SEL

n Niederlenz, nur wenige Minuten

vom Bahnhof Lenzburg entfernt,

steht die kiirzlich fertiggestellte Uber-

bauung «Ecoviva». Die beiden Mehr-

familienhduser produzieren Strom,
der fur einen «Zusammenschluss zum
Eigenverbrauch» (frither: Eigenver-
brauchsgemeinschaft) Verwendung fin-
det. Fiir die Heizwirmeversorgung und
Warmwasseraufbereitung kommen
stufenlose Erdsonden-Wiarmepumpen
zum Einsatz. Die Produktion von Strom,
Heizwirme und Warmwasser wurde als
Gesamtpaket an die Energie 360” AG als
Contractor vergeben.

Maximierter Eigenverbrauch

Auf den Déchern der zwei Gebaude sind
PV-Anlagen mit einer Leistung von knapp
22 respektive 12 kW(p) installiert. Zum
Einsatz kommen Megasol-Indachele-
mente mit einer Gesamtfliche von etwa
200 Quadratmetern. Der erwartete Jahres-
ertrag der Anlage liegt bei ungefdhr
30000 kWh. Doch das Elektrotableau im
Technikraum st iiberschaubar. Denn hier
zeigen sich die konkreten Folgen des
Eigenverbrauchskonzepts: «Anstelle von
13 Zahlern fur die einzelnen Wohnungen
und zwei weiteren fir den Allgemein-
strom haben wir nur einen einzigen
Zahler fiir das EVU installierts, sagt To-
bias Meier, zustiandiger Projektleiter bei
der Energie 360° AG. Alle Strombeziige
und Riickspeisungen ins Netz laufen tiber
diesen zentralen Zahler. Im technischen
Sinnistdaszweite Mehrfamilienhaus gar
nicht an das offentliche Stromnetz ange-
schlossen.

In einem zweiten Schritt soll die An-

lage mit einem Batteriespeicher ergdnzt
werden. «Diesen werden wiraufgrund der
empirischen Verbrauchsdaten dimensio-
nieren», sagt Meier. In der Schweiz gebe
eszwarzahlreiche Simulationen, aber nur
wenig effektive Daten zu Eigenverbrauchs-
projekten im Wohnungsbau. Kein Wun-
der: PV-Anlagen fiir den Wohnbau wur-
den meist als KEV-Projekte umgesetzt,
grossere Anlagen sind hingegen meistens
auf Gewerbe- oder Industriebauten in-
stalliert. In Niederlenz soll nun unter an-
derem gepriift werden, wie viel Effizienz-
potenzial mit der Optimierung der Las-
ten, indiesem Fallalso primarder Warme-
pumpe, erschlossen werden kann. «Wenn
man das System gut kennt, ist diese Ar-

beit einfacher», sagt Meier, «<man weiss
dann genauer, welche Massnahme wel-
chen Nutzen bringt. Das macht es einfa-
cher, die wirksamen Elemente einer Lo-
sung fiir das nichste Projekt zu verwen-
den.»

Kluge Vernetzung

Die Vernetzung und bedarfsgerechte Steu-
erungaller Komponenten ibernimmtdie
Steuerung von Smart Energy Link (SEL).
Hauptaktionar der gleichnamigen Firma
ist die Energie 360° AG. Jiirg Grossen so-
wie die Elektrolink AG sind ebenfalls an
SELDbeteiligt. Der technische Kern von SEL
geht auf das von Grossen mitentwickelte
«Smart Grid ready»-Gebaude in Frutigen
zuriick, welches 2016 den Wattd'Orinder

L

Kategorie Energietechnologien gewann.
Vom damals verbauten KNX-System hat
man sich inzwischen gelost. «Dies ergab
eine deutliche Vereinfachung. Wir ver-
wenden nun einen Industrie-PC, derinder
Hausverteilung eingebaut wird. Die Kom-
munikation lauft dann zum Beispiel via
Modbus, TCP/IP oder M-Bus», sagt Tobias
Stahel, Geschéftsfithrer von SEL. Die ak-
tuelle SEL-Steuerung beherrscht die Ei-
genverbrauchsoptimierung, die Bezugs-
peak-Reduktion und verschiedene Gebau-
deautomations-Funktionen wie etwa die
prdsenzorientierte Steuerung von Be-
leuchtung, das gezielte Verhindern von
«Betrieb ohne Nutzen» und die passive
Sonnenenergie-Nutzung durch intelli-
gente Beschattung. Die Software ist mo-
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Griine Energieversorgung und griine Aussicht: Die zwei neuen Mehrfamilienhduser stehen am Siedlungsrand von Niederlenz (oben).
Noch vor dem anstehenden Einbau eines Batteriespeichers wird ein beachtlicher Teil der PV-Produktion fiir den Eigenverbrauch genutzt.

dulartig aufgebaut, je nach Projekt kon-
nen einzelne oder alle Bausteine verwen-
det werden (siehe Infobox S. 22).

In Niederlenz steht vorallem die Eigen-
verbrauchsoptimierung im Fokus. ViaSEL
wird die PV-Produktion analysiert. «Je
nach Verfligbarkeit steuern wir dann die
beiden Wiarmepumpen an. Die ersten
50 Prozentder Leistung sind fix, diese tas-
ten wir nicht an. Die zweiten 50 Prozent
konnen wir hingegen stufenlosansteuern,
soistein optimaler Abgleich moglich», er-
lautert Stahel. Wahrend die Siedlung Eco-
vivaerstdas dritte SEL-Objekt iberhaupt
ist, spielt das vierte dffentlich kommuni-
zierte Projekt der Firma in einer anderen
Liga: DasEnergiequartier Hohlen in Hutt-
wil, BE, umfasst bereits 96 Wohneinhei-

ten. Laut Tobias Stahel gibt es keine Sys-
temgrenze: «<Wir haben offene Projektan-
gebote mitmehreren hundert Einheiten.»
SEL passe ideal zum neuen Energiegesetz,
sagtder Geschiftsfithrer: «Mit EVG sollen
die lokalen Verbraucher moglichst intel-
ligent zusammengeschaltet werden. Mit
solchen Clustern kann man die Netzbe-
lastung reduzieren und den ansonsten
notwendigen Netzausbau zu grossen Tei-
len vermeiden.»

Rentabler Tatbeweis

Bauherr der beiden Mehrfamilienhauser
ist Tobias Reichmuth, Geschaftstithrer der
SUSI Partners AG. Die Unternehmung bie-
teteine vollstdndige Vorfinanzierung von
Investitionen in energieeffiziente Infra-
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Tobias Meier inspiziert die Smart Meter. Die Zéhler fiir den Wohnungs-
Stromverbrauch sind rund viermal kleiner als normale EVU-Zahler.

i

rrechnung

Sicherheit
Uberwachung

Haushaltsgerate

SEL

Mit «Smart Energy Link» (SEL) kénnen
Produzenten und Bezliger vernetzt
werden. Die Software ist modulartig
aufgebaut und kann zum Beispiel eine
PV-Anlage mit einer Warmepumpe
oder einer Ladestation fur Elektrofahr-
zeuge verbinden. Ebenso sind Funk-
tionen fur die Abrechnung der Strom-
bezlige, die Gebaudeautomation oder

Elektromobilitat

Smart Building

die Sicherheit eingebaut (siehe Grafik).
Die Software ist beliebig skalierbar
und soll sich auch fur Projekte mit
mehreren hundert Einheiten eignen.
Derzeit grosstes Projekt ist das
Energiequartier Hohlen in Huttwil, BE,
mit 96 Wohneinheiten.

www.smartenergylink.ch

strukturen, erneuerbare Energien und de-
zentrale Energiespeicher. Allerdings in-
vestiert SUSI erst ab einem Projektvolu-
menvon 10 Millionen, weshalbin Nieder-
lenz die Reichmuth International AG als
Bauherrin auftritt. «Der Klimawandel ist
ein wichtiges Thema in der Immobilien-
entwicklung. Deshalb wollte ich einen
Showcase bauen, der die Wirtschaftlich-
keit dieser Ldsung beweist», fithrt Tobias
Reichmuth aus. Obwohl die beiden Hau-
serzugrossen Teilen energieautark seien,
habe man das Projekt chne Mehrkosten
umsetzen kénnen, «Das Gesamtpaket kos-
tet nicht mehr als ein normales Steildach
und eine Gasheizung», sagt Reichmuth.
Aus wirtschaftlicher Sicht sei die Ener-
gieldsung zwar ein Nullsummenspiel.
Dochmitdem Contracting kénne manals
Bauherr die Anlagebetreuung abgeben
und sich aufdas Kerngeschaft, alsoaufdie
Vermietung, konzentrieren: «Nachhaltige
Gebiude sind gefragt, das haben wirrasch
gemerkt. Vor allem ging es aber um den
Beweis: Auch Renditeobjekte kénnen
dank schlauem Contracting mit erneuer-
baren Energien realisiert werden.»

Die Umsetzung dieses Anspruchs wire
vor zehn Jahren noch nicht méglich ge-
wesen. «Wir hitten eine perfekte Ausrich-
tung der Grundrisse und einen Dachnei-
gungswinkel von 25 Grad benotigt», sagt
Architekt Paul Tirziu. Ganz so steil konn-
ten die Pultdicher der beiden Hauser we-
gen der Vorschriften im Gestaltungsplan
nicht gebaut werden. Doch dank der tie-
fen Modulpreise rechnet sich die Anlage
trotzdem. «Den Solarstrom-Eigenver-
brauch ohne Steuerung schitzen wir auf
30 bis 40 Prozent. Mit der Steuerung von
SEL bringen wir diesen auf etwa 60 Pro-
zent, mitdem Batteriespeicher sollten wir
den Sprung auf 80 Prozent schaffen», sagt
Tirziu. Wie beivielen Aktivhaus-Konzep-
ten ist auch in Niederlenz die Mobilitét
mitgedacht worden. Jeder Garagenplatz
verfiigt Gber eine mit 16 Ampére abgesi-
cherte Steckdose, damit soll den Mietpar-
teien der Umstiegaufein Elektrofahrzeug
so einfach wie méglich gemacht werden.

Weiter mit PVT?

Das Gesamtpaketaus Warmepumpenhei-
zung, eigenem Solarstrom, transparenter
Abrechnung und E-Mobilitat scheint an-
zukommen: Bis auf eine Dachwohnung
waren alle Wohneinheiten in kiirzester
Zeitvermietet. «<Wennsich Nachhaltigkeit
wirtschaftlich lohnt, hat niemand mehr
Probleme damit. Wirwaren in der Region
die Ersten miteinem derartigen Konzept,

Lk 2

Der selbst produzierte Strom wird derzeit vor allem fiir die Warmepumpe genutzt (links). Im grossen Carport sind bereits

alle Stellplitze mit Steckdosen fiir Ladestationen ausgeriistet (rechts).

doch institutionelle Investoren diirften
jetztrasch nachziehen», resimiert Tobias
Reichmuth. Den nichsten Schritt hat er
bereits vor Augen: «Es gibt immer mehr
Produkte fiir Hybridlgsungen mit Photo-
voltaik und Solarthermie. Ein Dach mit
PVT-Kollektoren miisste auch fiir Inves-
toren interessant sein.» A

V

Baubeteiligte
Bauherrschaft

Reichmuth International AG, Ziirich
Architektur

AD Architektur Design GmbH, Zurich
Generalunternehmung:

Rhomberg Bau AG, Aarau
Baumeisterarbeiten

Obrist Bauunternehmung AG,
Wallenbach

PV-Anlage, Energiecontracting
Energie 360° AG, Zirich

Planung & Umsetzung Eigenver-
brauchsoptimierung

SEL Smart Energy Link AG, Bern
Elektroplanung

Bhend Elektroplan GmbH, Suhr
Elektroarbeiten

Hunkeler Elektro AG, Schénenwerd
Gebdudetechnik -Planung,
HLS-Arbeiten:

Husi Sanitar Heizung GmbH, Wangen
b. Olten

Wirmepumpen

Cadena Systems AG, Frauenkappelen

5|2018 Haustech

ELEKTRA Energiedach

die asthetische Systeml6ésung
far alle Dachflachen

jetzt informieren unter www.soltop.ch

SOLTOP

WARME WASSER STROM




